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Diese Übersicht enthält einen umfassenden Überblick über das Geschäftsmodell von Positive Charge. Sie veranschaulicht, welchen Beitrag jeder Teil des Unternehmens dazu leistet, einen Mehrwert in der Lade- und Logistikbranche für Elektrofahrzeuge zu schaffen und zu liefern.

	WERTVERSPRECHEN
	Positive Charge bietet hochmoderne Ladelösungen für Elektrofahrzeuge sowie schnelle, effiziente und umweltfreundliche Ladeservices. Unsere Alleinstellungsmerkmale sind unsere fortschrittliche Technologie für verkürzte Ladezeiten und unser Engagement für nachhaltige Praktiken.

	KUNDENSEGMENTE
	Unsere Kernkundensegmenten sind Besitzer*innen von Elektrofahrzeugen, gewerbliche Unternehmen mit Fahrzeugflotten und lokale Regierungsbehörden, die die Nutzung von Elektrofahrzeugen in ihren Communitys fördern möchten.

	KANÄLE
	Positive Charge erfüllt sein Wertversprechen durch ein Netzwerk strategisch günstig gelegener Ladestationen, durch eine benutzerfreundliche Mobil-App für den Servicezugriff und durch Partnerschaften mit privaten und staatlichen Einrichtungen.

	KUNDENBEZIEHUNGEN
	Wir pflegen starke Kundenbeziehungen durch persönlichen Support und Treueprogramme für Stammkund*innen. Wir veranstalten auch Community-Initiativen, bei denen wir Nachhaltigkeit im Transportwesen fördern.

	EINNAHMEQUELLEN
	Unsere Einnahmequellen umfassen Gebühren aus Ladeservices und Abonnementmodelle für häufige Benutzer*innen. Wir pflegen zudem Partnerschaften mit lokalen Unternehmen und Behörden für die Installation von Ladestationen.

	WICHTIGSTE RESSOURCEN
	Die wichtigsten Ressourcen von Positive Charge sind unsere fortschrittliche Ladetechnologie, unser Netzwerk aus Ladestationen, unsere proprietäre Software für das Ladestationsmanagement und unsere qualifizierten Techniker*innen.

	WICHTIGE AKTIVITÄTEN
	Wesentliche Aktivitäten für unser Geschäftsmodell sind die Instandhaltung und Modernisierung von Ladestationen, die Entwicklung benutzerfreundlicher Technologieschnittstellen sowie der Aufbau von Partnerschaften zum Ausbau unseres Netzwerks.

	WICHTIGE PARTNERSCHAFTEN
	Unsere wichtigsten Partnerschaften umfassen die Zusammenarbeit mit folgenden Entitäten: Kommunalverwaltungen, Lieferanten von Ladetechnik, Immobilienfirmen für Ladestation-Standorte und Umweltorganisationen.

	KOSTENSTRUKTUR
	Die höchsten Kosten fallen bei der Installation und Wartung von Ladestationen, bei der Entwicklung der Technologie, bei den Personalgehältern und bei unseren Marketingaktivitäten an.

	
	
	
	
	
	




	HAFTUNGSAUSSCHLUSS

Alle von Smartsheet auf der Website aufgeführten Artikel, Vorlagen oder Informationen dienen lediglich als Referenz. Wir versuchen, die Informationen stets zu aktualisieren und zu korrigieren. Wir geben jedoch, weder ausdrücklich noch stillschweigend, keine Zusicherungen oder Garantien jeglicher Art über die Vollständigkeit, Genauigkeit, Zuverlässigkeit, Eignung oder Verfügbarkeit in Bezug auf die Website oder die auf der Website enthaltenen Informationen, Artikel, Vorlagen oder zugehörigen Grafiken. Die Nutzung dieser Informationen erfolgt deshalb auf eigenes Risiko.
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