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	WICHTIGE PARTNERSCHAFTEN Zusammenarbeit m i t lokalen Reg i erungen für die P l atzierung von Ladestat i onen Partnerschaften mit Anbietern erneuerbarer Energien und Allianzen m i t Herstellern von Elektrofahrzeugen: Zusammenarbeit mit lokalen Regierungen für die Platzierung von Ladestationen, Partnerschaften mit Anbietern erneuerbarer Energien und Allianzen mit Herstellern von Elektrofahrzeugen.
	WERTVERSPRECHEN Wir bieten schnelle zuver l äss i ge und umweltfreundliche Ladelösungen für Besitzerinnen von E l ektrofahrzeugen mit erstk l ass i gem Kundenservice und fortschr i ttlicher Technolog i e: Wir bieten schnelle, zuverlässige und umweltfreundliche Ladelösungen für Besitzer*innen von Elektrofahrzeugen mit erstklassigem Kundenservice und fortschrittlicher Technologie.
	KUNDENSEGMENTE Richtet sich an einze l ne Bes i tzerinnen von Elektrofahrzeugen gewerbliche Flotten und Regierungsfahrzeuge die regelmäßige Ladedienste benöt i gen: Richtet sich an einzelne Besitzer*innen von Elektrofahrzeugen, gewerbliche Flotten und Regierungsfahrzeuge, die regelmäßige Ladedienste benötigen.
	KOSTENSTRUKTUR Invest i t i onen in die Infrastruktur von Ladestationen Technolog i eentwicklung Persona l kosten und Market i ngausgaben: Investitionen in die Infrastruktur von Ladestationen, Technologieentwicklung, Personalkosten und Marketingausgaben
	EINNAHMEQUELLE Einnahmen aus Ladediensten Abonnements für Vielnutzerinnen und Partnerschaften für die Installat i on von Ladestationen: Einnahmen aus Ladediensten, Abonnements für Vielnutzer*innen und Partnerschaften für die Installation von Ladestationen.
	KUNDENBEZIEHUNGEN Aufbau loyaler Kundenbeziehungen durch zuverlässigen Serv i ce Kundenb i ndungsprogramme und reaktionsschnellen Support: Aufbau loyaler Kundenbeziehungen durch zuverlässigen Service, Kundenbindungsprogramme und reaktionsschnellen Support.
	WICHTIGSTE RESSOURCEN Geben Sie die phys i schen i ntellektuellen personellen und finanziellen Ressourcen an auf die Ihr Geschäftsmodel l angewiesen ist: Geben Sie die physischen, intellektuellen, personellen und finanziellen Ressourcen an, auf die Ihr Geschäftsmodell angewiesen ist.
	WICHTIGE AKTIVITÄTEN Betrieb und Wartung von Ladestationen für Elektrofahrzeuge, Kundenservice-Management und kontinuierliche technologische Upgrades für einen effizienten Service: Betrieb und Wartung von Ladestationen für Elektrofahrzeuge, Kundenservice-Management und kontinuierliche technologische Upgrades für einen effizienten Service.
	KANÄLE Service-Zugänglichkeit über eine Mobil-App, Online-Plattformen für Reservierung und Zahlung sowie strategisch günstig gelegene Ladestationen: Service-Zugänglichkeit über eine Mobil-App, Online-Plattformen für Reservierung und Zahlung sowie strategisch günstig gelegene Ladestationen.


